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15 min. de Sanary

15 min. de Toulon

25 min. de Bandol

30 min. de La Garde

Place Galilée • BP 50328
83512 La Seyne-sur-Mer cedex 
Tel. 04 94 11 21 61
www.lyceebeaussier.fr
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Rejoignez-nous

Situé dans le centre-ville de La Seyne-sur-Mer

x  Une équipe pédagogique expérimentée qui assure 
un suivi personnalisé tout au long de la formation.

x  Des enseignements en groupes dédoublés lors 
des Travaux Dirigés

x  Les épreuves professionnelles en CCF

x  Un taux de réussite de 93 % en moyenne

x  Des interventions de professionnels et d’anciens 
étudiants

x  Des visites en entreprise

Les atouts du Lycée Beaussier

Clément D. 

Le BTS MCO permet d’avoir 
accès à de réels débouchés. 
Pour ceux qui ont envie de 
s’insérer dans la vie active 
ce n’est pas un problème. 
Pour ceux qui souhaiteraient 
continuer les études, encore 
moins !

Benjamin F. 

Le BTS MCO est 
une formation pluri 
disciplinaire qui permet 
de développer de très 
bonnes capacités en 
marketing et en relation 
client…

Océane L. 

J’ai remarqué qu’être 
titulaire d’un BTS MCO, 
était un réel avantage pour 
la recherche d’emploi, 
car ce diplôme ouvre les 
portes sur différents 
métiers commerciaux !

 Contact 
Mme Muriel Trapani
Directrice Déléguée aux Formations Technologiques

lyceebeaussier@wanadoo.fr

Professeurs responsables 
magali.drouin@ac-nice.fr
michel.aim@ac-nice.fr



 X  Licence Pro

 X  Université

 X  École de commerce

LES ENSEIGNEMENTS
1re année 2e année

Épreuves
Cours TD Cours TD

Français 1 h 1 h 1 h 1 h
Ponctuelle 

écrite

Langues vivantes 
étrangères

1 h 2 h 1 h 2 h
Ponctuelle 

écrite 
et orale 

Culture économique, 
juridique et managériale

4 h 4 h
Ponctuelle 

écrite 

Développement 
de la relation cleint 
et vente conseil

2 h 4 h 2 h 3 h CCF

Animation et 
dynamisation de l’offre 
commerciale

3 h 2 h 3 h 3 h CCF

Gestion opérationnelle 2 h 2 h 2 h 2 h
Ponctuelle 

écrite

 Management de l’équipe 
commerciale

2 h 2 h 2 h 2 h CCF

Total 28 h 28 h

Communication en langue 
vivante étrangère 2

2 h 2 h
Ponctuelle 

orale

Entrepreneuriat* 2 h 2 h
Ponctuelle 

orale

Parcours de 
professionnalisation 
à l’étranger*

2h 2h
Ponctuelle 

orale
X  Le titulaire du BTS MCO prend en charge la relation 

client dans sa globalité ainsi que l’animation 
et la dynamisation de l’offre en intégrant la 
digitalisation de l’unité commerciale et de son 
activité.

X  Il assure la gestion opérationnelle de l’unité 
commerciale ainsi que le management de son 
équipe commerciale.

Après l’obtention du BTS vous deviendrez : 
X  Conseiller de vente et de services
X  Vendeur - Conseiller (e-commerce)
X  Chargé de clientèle
X Manageur d’une unité commerciale de proximité

Après quelques années d’expérience, vous accéderez à des 
postes de : 
X  Manageur de rayon - vente - caisse
X  Responsable de secteur
X  Responsable e-commerce, responsable de Drive
X  Manageur d’une unité commerciale ou de votre entreprise
X  Directeur d’agence

Les missions

Des débouchés sur des métiers à responsabilités

X  Vous avez un baccalauréat général (STMG) ou 
professionnel dans le domaine commercial

X  Vous êtes dynamique et autonome

X  Vous avez le sens du contact et le goût du service

X  Vous aimez travailler en équipe

X  Vous souhaitez travailler dans le domaine de la 
distribution ou des services

BTS MCO
Management Commercial Opérationnel

Un enseignement adapté 
au monde de demain…

Votre profil

Poursuite des études
X  La formation s’appuie sur des périodes de stage 

obligatoires en entreprise d’une durée totale de 
14 à 16 semaines.

X  Les stages s’effectueront en France ou à 
l’étranger partiellement ou totalement afin de 
valider des compétences nécessaires pour le 
passage des deux épreuves professionnelles en 
contrôle en cours de formation CCF.

Les stages
* sur option


